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     GUIDEBOG: FRA IDÉ TIL HANDLING
BIRMARS SERIE AF VÆRKTØJS- OG METODEBØGER


    Nøglen til salgssucces

    ... Daglig handling
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      Introduktion

      Daglig handling er uden tvivl og enkelt sagt nøglen til salgssucces. sådan har det altid været, og sådan vil det blive ved at være.

      Så det er det, det handler om: Daglig handling er nøglen til salgssucces.


      Nøglen til salgssucces

      Nøglen har:

                
                  	... afdækket guldet og diamanternes gemmesteder

                  	... bygget bro over kløfter

                  	... gravet tunneller gennem bjerge

                  	... lagt kabler på bunden af havene

                  	... anlagt veje i ørkenen

                  	... sendt rumskibe og satellitter ud i rummet

                  	... konstrueret computere, fabrikker og skyskrabere

                  	... bygget skoler og hospitaler

                  	... gjort videnskabelige opdagelser, som har gjort vores liv lettere og lykkeligere

                  	... fået opfinderes drømme til at blive til virkelighed

                

       

      Nøglen kan også:

                
                  	... ødelægge et hus, ét termitbid ad gangen

                  	... få vand til at trænge gennem sten, dråbe for dråbe

                  	... flytte en ørken en centimeter ad gangen og

                  	... bære frø tusindvis af kilometer gennem luften

                

       

      Nøglen er… daglig handling


Hvad er daglig handling?
Når det drejer sig om salg, så kan daglig handling deles op i tre dele:

                  	Daglig indsats

                  	Handling

                  	Hårdt arbejde

                
 
Hvis du skulle kombinere de tre ting i en ligning, ville det se nogenlunde således ud:
 
Daglig + Handling (arbejde)
=
Salgsucces
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IHI Lederudvikling A/S tilbyder og Coaching &
ud fra devisen; Ger det noget, at det Mentoring

virker? Vores udgangs-punkt er det personlige

lederskab og effektiv personlig produktivitet.

Igennem de sidste 21 ar har vi gennemfart coaching
og mentoring for over 2.500 personer péa alle planer |H
i organisationen.

Lederudviklin

Kontakt os pa og lad os here,
hvordan vi kan hjzelpe dig!
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Duehart Management ApS har siden 1984 arbejdet med
raddgivning, kurser og projekter, og har hjulpet en reekke
virksomheder til succes med udvikling af forretningsplaner,

ledelses- og organisationsudvikling samt salgsopbygning i
ind- og udland.

Kontakt Lars Stig Duehart pé tlf.: 75 53 35 99 for at hare,
hvordan han kan hjcelpe din/jeres virksomhed.

Lars Stig Duehart arbejder aktivt p& bestyrelsesplan i en rcekke virksomheder med
udvikling og veekst, der kan ses pé& bundlinjen.
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Florlaget Birmar A/S

Vi udgiver bager om erhvervslivet bredt:

- Ledelse

- Organisation

- Salg

- Personlig udvikling - se bl.a. vores udvalg af [ledetse
Ken Blanchards bgger. O

a1y

AT

Vi udgiver ogsa spil til traening og udvikling af
personer og organisationer.

For yderligere oplysninger se vores hjemmeside www.birmar.dk

eller ring til os pa 75 50 15 29.

Jadyvweig
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